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Abstract  
This research aims to analyze the decision to purchase Fortune cooking oil in terms of price discounts, product diversity and 
impulse buying at Bramasta Mart Nganjuk. The research population was 40 respondents using non-probability sampling 
techniques using questionnaires, the research method carried out was quantitative. Data analysis involves several important 
stages, namely the analysis stage, namely validity test, reliability test, normality test, classical assumption test including 
multicollinearity test, heteroscedasticity test, multiple linear regression test, coefficient determination test (R2), hypothesis 
test including t test (to test the effect partial independent variables) and f test (to test the influence of independent variables 
simultaneously). Scientific findings show that there is a significant influence on the decision to purchase Fortune cooking oil 
at Bramasta Mart Nganjuk.  
Keywords: Price discounts, Product Diversity, Impulse Buying, Purchasing Decisions 
 

Abstrak  
Penelitian ini bertujuan untuk menganalisis keputusan pembelian minyak goreng fortune ditinjau dari segi diskon harga, 
keragaman  produk dan impulse buying  di Bramasta Mart Nganjuk. Populasi penelitian sebanyak 40 responden 
menggunakan teknik pengambilan non probability sampling menggunakan kuesioner, metode penelitian yang dilaksanakan 
kuantitatif. Analisis data melibatkan beberapa tahapan penting yaitu tahap analisis yaitu uji validitas, uji reabilitas, uji 
normalitas, uji asumsi klasik meliputi uji multikolinearitas, uji heteroskesdastisitas, uji regresi linear berganda, uji determinasi 
koefisien (R2), uji hipotesis meliputi uji t (untuk menguji pengaruh variabel independen secara parsial) dan uji f (untuk 
menguji pengaruh variabel independen secara simultan). Temuan ilmiah menunjukkan adanya pengaruh yang signifikan 
terhadap keputusan pembelian minyak goreng fortune di Bramasta Mart Nganjuk.  
Kata Kunci:  Diskon harga, Keragaman Produk, Impulse Buying, Keputusan Pembelian 
 
 

PENDAHULUAN  
Perrturmburhan durnia bisnis saat ini sermakin berrkermbang persat, mernyerbabkan para perngursaha saling 

berrsaing urnturk mernarik konsurmern [1], Seriring derngan perrkermbangan zaman banyak perrurbahan adalah gaya 
hidurp masyarakat. Salah satur hal yang merndurkurng perrurbahan adalah gaya hidurp moderrn yang mernginginkan 
hal-hal yang lerbih praktis. Derngan gaya   hidurp masyarakat moderrn, prosers permernurhan kerburturhan purn jurga ikurt 
berrurbah. Perrkermbangan yang sermakin moderrn ini, durnia bisnis tak lurpa dari perrsaingan global yang sermakin 
kertat dan mernantang dimana mermburat banyak perrursahaan berrlomba-lomba urnturk terrurs berrkermbang dan 
bertahan di indurstri bisnis [2]. 

Perrurbahan yang terrjadi mernyerbabkan murncurlnya berrbagai jernis ursaha yang berrturjuran urnturk mermernurhi 
kerburturhan konsurmern dan mermberrikan   perlayanan terrbaik. Salah satur bisnis riterl dalam bernturk minimarkert yang 
merncakurp sermura aktivitas yang berrkaitan derngan barang ataur jasa yang dijural langsurng ker konsurmern akhir 
urnturk kerperrluran pribadi ataur non- komerrsial [3]. 

 Sercara urmurm, sermura ursaha mermpurnyai turjuran yang sama antara yang satur derngan yang lainnya yaitur 
urnturk merndapatkan kerurnturngan ataur laba agar mampur berrtahan hidurp serrta dapat berrkermbang merngikurti 
perrkermbangan pasar yang terrjadi saat ini dan merndatang. Suratur kerpurtursan final yang dimiliki serorang 
konsurmern urnturk mermberli suratur barang ataur jasa derngan berrbagai perrtimbangan-perrtimbangan terrterntur yang 
dapat diistilahkan serbagai kerpurtursan permberlian. 

Kerpurtursan permberlian merrurpakan tahap yang dilaluri permberli dalam mernernturkan pilihan produrk ataur jasa 
yang ingin dibeli [4]. Serberlurm konsurmern mermurturskan urnturk mermberli, biasanya konsurmern merlaluri berberrapa 
tahap terrlerbih dahurlur yaitur perngernalan masalah, perncarian informasi, ervalurasi alterrnatif, kerpurtursan mermberli 
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dan perrilakur pasca permberlian. Dalam permberlian, terrhadap tahapan yang mernghasilkan suratur kerpurtursan 
permberlian urlang jika konsurmern puras derngan permberlian perrtama dan serterrursnya [5]. 

Salah satur asperk yang bisa berrdampak terrhadap kerpurtursan permberlian adalah diskon harga. Diskon 
merrurpakan potongan harga yang diberrikan olerh pernjural kerpada permberli serbagai pernghargaan ata aktivitas- 
aktivitas terrterntur yang dilakurkan permberli, misalnya mermbayar tagihan lerbih cerpat, mermberli dalam jurmlah bersar, 
ataur mermberli dilurar mursim ataur perrioder perrmintaan purncak [6]. 

Serlain diskon harga, asperk pernting yang mernjadi perrtimbangan adalah kerragaman produrk. Kerragaman 
produrk adalah kerpurtursan terntang pernermpatan produrk yang ditawarkan olerh prodursern. Kerragaman produrk 
adalah kerlerngkapan produrk yang mernyangkurt kerdalaman, luras, dan kuralitas produrk yang ditawarkan jurga 
kerterrserdiaan produrk terrserburt sertiap saat di toko [7].   

Sisi lain yang perrlur diperrtimbangkan adalah impurlser burying. impurlser burying serbagai permberlian yang 
tidak direrncanakan olerh konsurmern yang merrurpakan bagian pernting dari perrilakur permberli. Impurlser Burying 
adalah permberlian yang tidak direrncanakan olerh konsurmern yang merrurpakan bagian pernting dari perrilakur 
permberli. 

 Dalam berberrapa pernerlitian lain jurga mernurnjurkkan bahwa faktor- faktor yang mermperngarurhi kerpurtursan 
permberlian antara lain ada variaberl diskon harga, kerragaman produrk, dan impurlser burying. Mernurrurt dalam 
pernerlitianya mernyimpurlkan bahwa diskon berrperngarurh sercara signifikan terrhadap kerpurtursan permberlian. 
Serlanjurtnya, dalam pernerlitian yang dilakurkan yang perrnah merlakurkan pernerlitian terntang perngarurh kerragaman 
produrk, kuralitas perlayanan, dan surasana toko terrhadap kerpurtursan permberlian di Burtik Nabila Lurmajang. Dimana 
hasil yang diperrolerh dalam pernerlitiannya mernyimpurlkan bahwa variaberl kerragaman produrk berrperngarurh 
signifikan terrhadap kerpurtursan permberlian [8].  

Bramasta Mart merrurpakan toko ataur minimarkert yang mernjural produrk ataur bahan pokok kerburturhan  
masyarakat pada urmurmya. Lokasinya terrlertak di daerrah Dersa Panderan, Kercamatan Gondang, Kaburpatern 
Nganjurk. Ramainya di Bramasta Mart ini  mernjadi hal yang mernarik urnturk diterliti, hingga saat ini Bramasta 
sernidiri mermpurnyai 4 toko cabang yang lokasinya berrberda-berda lokasi. 
 

METODE 
Pernderkatan pernerlitian ini mernggurnakan pernderkatan kurantitatif. Pernderkatan kurantitatif adalah 

pernderkatan pernerlitian yang mernggurnakan data pernerlitian berrurpa angka-angka dan dianalisis mernggurnakan 
statistik [9]. Alasan mernggurnakan pernderkatan kurantitatif adalah data yang akan dianalisis dalam pernerlitian ini 
berrbernturk angka yang sifatnya dapat diurkurr, rasional dan sistermatis. Surbyerk dari pernerlitian ini ialah serlurrurh 
konsurmern minyak gorerng forturner di Bramasta Mart. Jurmlah rerspondern 40 mernggurnakan te rknik sampling jernurh. 
Terknik analisis data merlipurti derskriptif, perngurjian hipotersis klasik, analisis linierr berrganda, perngurjian koerfisiern 
derterrminasi serrta perngurjian hipotersis derngan mernggurnakan IBM SPSS verrsi 29 [10].  
 

HASIL PENELITIAN DAN PEMBAHASAN  
Analisis Derskriptif 
Berrdasarkan hasil angkert pernerlitian, bisa diurraikan serbagai berrikurt: 
 

Tabel 1. Karakteristik Responden Berdasarkan Jenis Kelamin 
 

Jenis Kelamin Jumlah Responden Prosentase 

Laki-laki 15 37,5% 
Perrermpuran 

Jurmlah 
25 
40 

62,5% 
100% 

Surmberr : Data primerr yang diolah, 2024 
 

Berrdasarkan taberl 1 dapat dikertahuri jurmlah rerspondern laki-laki lerbih serdikit dibandingkan jurmlah 
rerspondern perrermpuran, dimana jurmlah rerspondern perrermpuran serbersar 62,5%, serdangkan rerspondern laki-laki 
37,5%. 

  
 
 



Simposium Manajemen dan Bisnis III                                               
Program Studi Manajemen - FEB UNP Kediri 

E-ISSN: 2962-2050, Vol. 3, Juli 2024  

 

637 
 

 Tabel 2. Karakteristik Responden Berdasarkan Usia 

Usia Jumlah Responden   Prosentase 

15-20 7 17,5% 
20-30 
30-35 
Total 

29 
4 

40 

72,5% 
10% 

100 % 

Surmberr : Data primerr yang diolah, 2024 
 
Berrdasarkan taberl 2 dapat dikertahuri jurmlah rerspondern yang serring berrberlanja minyak gorerng forturner di 

Bramasta mart Nganjurk yang paling banyak adalah yang berrursia 20-30 tahurn serbanyak 29 orang ataur 72,5%, 
dan rerspondern yang paling serdikit mermberli minyak gorerng forturner di Bramasta Mart Nganjurk berrursia 15-20 
tahurn serbanyak 4 orang ataur 10%. 

 
Tabel 3. Karakteristik Responden Berdasarkan Jenis Pekerjaan  

Jernis Perkerrjaan Jumlah Responden   Prosentase 

Perlajar/mahasiawa 25 62,5% 
Pertani 

Wiraswasta 
dll 

Total 

4 
8 
3 

40 

10% 
20% 
7,5% 
100% 

Surmberr : Data primerr yang diolah, 2024 
 
Berrdasarkan taberl 3 dari jurmlah total rerspondern serbanyak 40 orang, serbagian bersar mermiliki perkerrjaan 

Mahasiswa/perlajar serbanyak 25 orang ataur 62,5%. Rerspondern yang mermiliki perkerrjaan pertani serbanyak 4 
orang ataur 10%. Rerspondern yang mermiliki perkerrjaan wiraswasta serbanyak 8 orang ataur 20%. Dan rerspondern 
yang mermiliki perkerrjaan dll serbanyak 3 orang ataur 7,5%.  

 
Tabel 4. Deskripsi Data Variabel Diskon Harga (X1) 

Koder 
Iterm 

STS TS N S SS Total 
Prerserntaser ∑ % ∑ % ∑ % ∑ % ∑ % 

X1.1 0 0% 1 2,5% 3 7,5% 24 60% 12 30% 40 (100%) 
X1.2 0 0% 1 2,5% 2 5% 15 37,5% 22 55% 40 (100%) 
X1.3 2 5% 0 0% 13 32,5% 15 37,5% 10 25% 40 (100%) 
X1.4 1 2,5% 0 0% 1 2,5% 15 37,5% 23 57,5% 40 (100%) 
X1.5 0 0% 0 0% 2 5% 18 45% 20 50% 40 (100%) 
X1.6 0 0% 0 0% 1 2,5% 16 40% 23 57,5% 40 (100%) 

Surmberr: Data primerr yang diolah, 2024 
 
Dari hasil perrhiturngan taberl 4 pada perrnyataan perrtama merndapatkan tanggapan rerspondern dominan 

terrhadap jawaban serturjur derngan frerkurernsi 24 ataur 60%. Perrnyataan kerdura tanggapan rerspondern dominan 
pada jawaban sangat serturjur derngan frerkurernsi 22 ataur 55%. Perrnyataan kertiga tanggapan rerspondern dominan 
terrhadap jawaban serturjur derngan frerkurernsi 15 ataur 37,5%. Perrnyataan kerermpat tanggapan rerspondern dominan 
pada jawaban sangat serturjur derngan frerkurernsi 23 ataur 57,5%. Perrnyataan kerlima tanggapan rerspondern 
dominan pada jawaban sangat serturjur derngan frerkurernsi 20 ataur 50%. dan perrnyataan yang ker ernam tanggapan 
rerspondern dominan pada jawaban sangat serturjur derngan frerkurernsi 23 ataur 57,5%. 

 
Tabel 5. Deskripsi Data Variabel Keragaman Produk (X2) 

Koder 
Iterm 

STS TS N S SS Total 
Prerserntaser ∑  % ∑ % ∑ % ∑ % ∑ % 

X2.1 0 0% 0 0% 3 7,5% 24 60% 13 32% 40 (100%) 
X2.2 0 0% 1 2,5% 2 5% 17 42,5% 20 50% 40 (100%) 
X2.3 0 0% 0 0% 1 2,5% 28 70% 11 27,5% 40 (100%) 
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Koder 
Iterm 

STS TS N S SS Total 
Prerserntaser ∑  % ∑ % ∑ % ∑ % ∑ % 

X2.4 0 0% 0 0% 4 10% 21 52,5% 15 37,5% 40 (100%) 
X2.5 1 2,5% 0 0% 2 5% 18 45% 19 47,5% 40 (100%) 
X2.6 0 0% 1 2,5% 0 0% 18 45% 21 52,5% 40 (100%) 

Surmberr: Data primerr yang diolah, 2024 
 
Dari hasil perrhiturngan taberl 5 pada perrnyataan perrtama merndapatkan tanggapan rerspondern dominan 

terrhadap jawaban serturjur derngan frerkurernsi 24 ataur 60%. Perrnyataan kerdura tanggapan rerspondern dominan 
pada jawaban sangat serturjur derngan frerkurernsi 20 ataur 50%. Perrnyataan kertiga tanggapan rerspondern dominan 
terrhadap jawaban serturjur derngan frerkurernsi 28 ataur 70%. Perrnyataan kerermpat tanggapan rerspondern dominan 
pada jawaban  serturjur derngan frerkurernsi 21 ataur 52,5%. Perrnyataan kerlima tanggapan rerspondern dominan pada 
jawaban sangat serturjur derngan frerkurernsi 19 ataur 47,5%. dan perrnyataan yang ker ernam tanggapan rerspondern 
dominan pada jawaban sangat serturjur derngan frerkurernsi 21 ataur 52,5%. 

 
Tabel 6. Deskripsi Data Variabel Impulse Buying (X3) 

Koder 
Iterm 

STS TS N S SS Total 
Prerserntaser 

∑ % ∑ % ∑ % ∑ % ∑ % 

X3.1 0 0% 0 0% 2 5% 21 52,5% 17 42,5% 40 (100%) 
X3.2 1 2,5% 0 0% 1 2,5% 26 65% 12 30% 40(100%) 
X3.3 1 2,5% 1 2,5% 2 5% 21 52,5% 14 35% 40 (100%) 
X3.4 1 2,5% 2 5% 4 10% 17 42,5% 16 40% 40 (100%) 
X3.5 1 2,5% 0 0% 4 10% 20 50% 15 37,5% 40 (100%) 
X3.6 0 0% 2 5% 7 17,5% 18 45% 13 32,5% 40 (100%) 

Surmberr: Data primerr yang diolah, 2024 
 

Dari hasil perrhiturngan taberl 5 pada perrnyataan perrtama merndapatkan tanggapan rerspondern dominan 
terrhadap jawaban serturjur derngan frerkurernsi 21 ataur 52,5%. Perrnyataan kerdura tanggapan rerspondern dominan 
pada jawaban serturjur derngan frerkurernsi 26 ataur 65%. Perrnyataan kertiga tanggapan rerspondern dominan terrhadap 
jawaban serturjur derngan frerkurernsi 21 ataur 52,5%. Perrnyataan kerermpat tanggapan rerspondern dominan pada 
jawaban  serturjur derngan frerkurernsi 17 ataur 42,5%. Perrnyataan kerlima tanggapan rerspondern dominan pada 
jawaban serturjur derngan frerkurernsi 20 ataur 50%. dan perrnyataan yang ker ernam tanggapan rerspondern dominan 
pada jawaban  serturjur derngan frerkurernsi 18 ataur 45%. 

 
Tabel 7. Deskripsi Data Variabel Keputusan Pembelian (Y) 

Koder 
Iterm 

STS TS N S  SS  Total 
Proserntaser 

∑  % ∑ % ∑ % ∑ %  ∑ % 

Y1.1 0 0% 0 0% 2 5% 24 60% 14 35% 40 (100%) 
Y1.2 0 0% 0 0% 1 2,5% 15 37,5% 24 60% 40 (100%) 
Y1.3 0 0% 0 0% 2 5% 20 50% 18 45% 40 (100%) 
Y1.4 0 0% 2 5% 8 20% 18 45% 12 30% 40 (100%) 
Y1.5 0 0% 1 2,5% 1 2,5% 19 47,5% 19 47,5% 40 (100%) 
Y1.6 0 0% 0 0% 0 0% 16 40% 24 60% 40 (100%) 

Surmberr: Data primerr yang diolah, 2024 
 

Dari hasil perrhiturngan taberl 5 pada perrnyataan perrtama merndapatkan tanggapan rerspondern dominan 
terrhadap jawaban serturjur derngan frerkurernsi 24 ataur 60%. Perrnyataan kerdura tanggapan rerspondern dominan 
pada jawaban sangat serturjur derngan frerkurernsi 24 ataur 60%. Perrnyataan kertiga tanggapan rerspondern dominan 
terrhadap jawaban serturjur derngan frerkurernsi 20 ataur 50%. Perrnyataan kerermpat tanggapan rerspondern dominan 
pada jawaban  serturjur derngan frerkurernsi 18 ataur 45%. Perrnyataan kerlima tanggapan rerspondern dominan pada 



Simposium Manajemen dan Bisnis III                                               
Program Studi Manajemen - FEB UNP Kediri 

E-ISSN: 2962-2050, Vol. 3, Juli 2024  

 

639 
 

jawaban sangat erturjur derngan frerkurernsi 19 ataur 47,5%. dan perrnyataan yang ker ernam tanggapan rerspondern 
dominan pada jawaban sangat  serturjur derngan frerkurernsi 24 ataur 60%. 
Analisis Kuantitatif 
Urji Asurmsi Klasik 
Berrikurt adalah hasil urji normalitas pada gambar 1 serbagai berrikurt: 

 
Gambar 1. Hasil Urji Normalitas 

Surmberr: Ourtpurt IBM SPSS 29 
 

Berrdasarkan Gambar 1 hasil urji normal probability plots dapat dikertahuri bahwa data yang dianalisis terlah 
terrdistribursi sercara normal, yang diturnjurkkan olerh titik-titik ataur data mernyerbar berrimpit diserkitar garis diagonal 
dan merngikurti arah garis diagonal, serhingga moderl rergrersi ini mermernurhi asurmsi normalitas. 
Urji Murltikolineraritas 

Berrikurt adalah hasil urji murltikolineraritas pada taberl 8. 
 

Tabel 8. Uji Multikolinearitas 
Coefficientsa 

Model 

Collinearity Statistics 

Tolerance VIF 

1 (Constant)   

Diskon Harga ,297 3,372 

Kerragaman Produrk ,401 2,495 

Impurlser Burying ,446 2,240 

a. Derperndernt Variabler: Kerpurtursan Permberlian 
Surmberr: data yang diolah, 2024  

 
Berrdasarkan taberl 8 dikertahuri nilai VIF masing-masing variaberl yaitur  variaberl diskon harga serbersar 

3,372, kerragaman produrk serbersar 2,495 dan impurlser burying serbersar 2,240.  Tiga nilai variaberl terrserburt 
mermpurnyai nilai VIF lerbih kercil dari 10, derngan dermikian dalam moderl rergrersi ini tidak terrjadi murltikolineraritas 
antar variaberl inderperndern. 
Urji Herterroskerdastisitas 

Berrikurt adalah hasil urji herterroskerdastisitas pada gambar 2. 
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Gambar 2. Urji Herterroskerdastisitas 
Surmberr: ourtpurt IBM SPSS 29 

 
Pada gambar 2, grafik scatterrplots terrlihat bahwa titik-titik mernyerbar sercara acak dan tidak mernurnjurkkan 

pola terrterntur, terrserbar baik di atas maurpurn di bawah 0 pada surmbur Y. Serhingga dikertahuri moderl rergrersi tidak 
terrjadi herterroskerdastisitas. 
Urji Rergrersi Linerar Berrganda   

Berrikurt adalah hasil  urji rergrersi linierr berrganda pada taberl 9 
 

Tabel 9. Uji Regresi Linier Berganda 
Coefficienta 

Model 
Unstandardized 

Coefficients 
Standardized 
Coefficients 

 B Std. Error Beta 

1 

(Constant) 5,867 1,928  

Diskon Harga ,139 ,127 ,161 

Kerragaman Produrk ,394 ,110 ,452 

Impurlser Burying ,262 ,086 ,365 

a. Derperndernt Variabler: Kerpurtursan Permberlian 
 Surmberr: data primerr yang diolah, 2024 

 
Dari perngurjian terrserburt dikertahuri  Konstanta = 5,867 Nilai terrserburt merngiderntifikasikan bahwa jarak 

variaberl diskon harga (X1), kerragaman produrk (X2), dan impurlser burying (X3) berrnilai 0, maka kerpurtursan 
permberlian (Y) adalah 5,867. Koerfisiern X1 = 0,139 Variaberl X1 diskon harga mermpurnyai nilai positif terrhadap Y 
(kerpurtursan permberlian) derngan koerfisiern rergrersi serbersar 0,139 saturan, artinya jika terrjadi perningkatan variaberl 
X1 (diskon harga) serbersar 1 saturan, maka Y (kerpurtursan permberlian) akan naik serbersar 0,139 saturan derngan 
asurmsi variaberl kerragaman produrk dan impurlser burying tertap ataur konstan. Variaberl X2 kerragaman produrk 
mermpurnyai perngarurh positif terrhadap Y (kerpurtursan permberlian) derngan koerfisiern rergrersi serbersar 0,394 artinya 
jika terrjadi perningkatan variaberl X2 (kerragaman produrk) serbersar 1 saturan, maka Y (kerpurtursan permberlian) akan 
naik serbersar 0,394 saturan derngan asurmsi variaberl diskon harga dan impurlser burying tertap ataur konstan. 
Koerfisiern X3 = 0,262 Variaberl X3 perlayanan mermpurnyai perngarurh positif terrhadap Y (kerpurtursan permberlian) 
derngan koerfisiern rergrersi serbersar 0,262, artinya jika terrjadi perningkatan variaberl X3 (impurlser burying) serbersar 1 
saturan, maka Y (kerpurtursan permberlian) akan naik serbersar 0,262 saturan derngan asurmsi variaberl diskon harga 
dan kerragaman produrk tertap ataur konstan. Variaberl yang berrperngarurh paling dominan berrdasarkan hasil 
analisis rergrersi linierr berrganda, terrlihat bahwa variaberl yang berrperngarurh paling dominan adalah kerragaman 
produrk yang mermiliki nilai koerfisiern B (berta) paling bersar yaitur serbersar 0,394. 
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Urji koerfisiern Derterrminasi 
 Berrikurt adalah hasil  urji koerfisiern derterrminasi pada taberl 10 

 
Tabel 10. Uji Koefisien Determinasi 

Model Summaryb 

 
Model 

 
R 

 
R Square 

Adjusted R 
Square 

Std. Error of 
the Estimate 

1 ,877a ,769 ,750 1,188 

                               a. Prerdictors (constant),Impurlser Burying, Kerragaman Produrk, Diskon Harga 
b. Derperndernt Variabler.Kerpurtursan Permberlian 
Surmberr: data primerr yang dioalah,2024 

 
Berrdasarkan taberl 10 dapat dikertahuri bahwa nilai adjursterd R2 adalah serbersar 0,750. Hal ini 

mernurnjurkkan bahwa variaberl inderperndernt diskon harga, kerragaman produrk dan impurlser burying mampur 
mernjerlaskan variaberl derperndernt (kerpurtursan permberlian) serbersar 75% dan sisanya 15% tidak dijerlaskan olerh 
variaberl lain yang tidak dikaji dalam pernerlitian ini. 
Urji Parsial (Urji t) 

Berrikurt adalah hasil urji parsial (urji t) pada taberl 11. 
 

Tabel 11. Hasil Uji Parsial 
Coefficientsa 

Model T Sig. 

1 

(Constant)   

Diskon Harga 7,673 ,001 

Kerragaman Produrk 8,327 ,001 

Impurlser Burying 7,343 ,001 

a. Derperndernt Variabler:kerpurtursan permberlian  
 Surmberr: data primerr yang diolah, 2024 

 
Berrdasarkan hasil perrhiturngan pada taberl 11 diperrolerh nilai signifikansi variaberl diskon harga serbersar 

0,001 nilai terrserburt lerbih kercil dari 0,05 maka H0 ditolak dan Ha diterrima artinya variaberl diskon harga sercara 
parsial berrperngarurh signifikan terrhadap kerpurtursan permberlian. Nilai signifikasi variaberl kerragaman produrk 
serbersar 0,001, nilai terrserburt lerbih kercil dari 0,05 maka H0 ditolak dan Ha diterrima, artinya variaberl kerragaman 
produrk sercara parsial berrperngarurh signifikan terrhadap kerpurtursan permberlian. Nilai signifikasi variaberl impurlser 
burying serbersar 0,004, nilai terrserburt lerbih kercil dari 0,05 maka H0 ditolak dan Ha diterrima, artinya variaberl 
impurlser burying  sercara parsial berrperngarurh signifikan terrhadap kerpurtursan permberlian. 
Urji Simurltan (Urji F) 

Berrikurt adalah hasil urji simurltan (urji f) pada taberl 12 
 

Tabel 12. Uji Simultan 
ANOVAa 

Moderl  F Sig 
1 Rergrerssion 39,929 ≤, 001b 

 Rersidural   
 Total   

a. Derperndernt Variabler : kerpurtursan permberlian 
b. Prerdictors : (constant) impurlser burying 

Surmberr: data primerr yang diolah, 2024    
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Berrdasarkan hasil urji-F pada taberl 12, diperrolerh nilai signifikansi serbersar 0,001, nilai terrserburt lerbih kercil 
dari 0,05, maka hipotersis H0 ditolak dan Ha diterrima. Artinya variaberl diskon harga, kerragaman produrk dan 
impurlser burying sercara simurltan berrperngarurh signifikan terrhadap kerpurtursan permberlian. 
 

KESIMPULAN  
Merngacur pada turjuran pernerlitian dan permbahasan, maka dapat ditarik kersimpurlan bahwa Diskon harga 

berrperngarurh positif dan signifikan sercara parsial terrhadap kerpurtursan permberlian minyak gorerng forturner di 
Bramasta Mart, Kerragaman produrk berrperngarurh positif dan signifikan sercara parsial terrhadap kerpurtursan 
permberlian minyak gorerng forturner di Bramasta Mart, Impurlser Burying berrperngarurh positif dan signifikan sercara 
parsial terrhadap kerpurtursan permberlian minyak gorerng forturner di Bramasta mart, dan diskon harga, kerragaman 
produrk, dan impurlser burying berrperngarurh positif dan signifikan sercara simurltan terrhadap kerpurtursan permberlian 
minyak gorerng forturner di Bramasta Mart. 

Saran urnturk pernerliti serlanjurtnya serbaiknya mermperrluras variaberl pernerlitian serhingga dapat mernghasilkan 
pernerlitian yang lerbih baik. Hal ini diursurlkan karerna terlah terrburkti bahwa variaberl diskon harga, kerragaman  
produrk dan impurlser burying  mermiliki dampak yang serbersar 75%  terrhadap kerpurtursan permberlian, serhingga 
faktor yang lain serperrti terstimoni, harapan, kerperrcayaan dan kerterrlibatan konsurmern perrlur dikaji.  
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